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FENT PIMEF

24,27,28 DE FEBRERO Y 3 DE MARZO

DE 16:00 A 18:00
CURSO PRESENCIAL: SEDE PIMEF
IMPARTE: JOSE ANTONIO ARRIBAS

Si hay una herramienta potente y decisiva a la hora de vender un
determinado producto o servicio, esta es sin duda la imagen. Inmediatez
visual y rapida interpretacion, son dos de sus principales activos.

Toda empresa que desee hacer una buena promocion de un producto
debe tener una buena imagen para lograr que su venta sea atractiva y
sobre todo eficaz.

Este taller de fotografia esta destinado a todas las personas que
quieren aprender fotografia “desde cero” y utilizarla como herramienta
de promocion y comunicacion en las empresas.

Aprender a sacar todo el provecho a la camara del movil y descubrir
trucos basicos que haran que las fotografias mejoren y tengan un
aspecto mas profesional.

NoO se requiere experiencia previa.

« Conocer las posibilidades de la camara del
mMovil.

« Aprender composicion fotografica:
encuadre, composicion, reglas practicas...

« Controlar la luz

« Aplicar la psicologia del color

« Fotografia para empresas: fotografia
corporativa, redes sociales, vender un
producto...

« Edicion basica de fotografia.

« Compartir y publicar fotografias.
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FENT PIMEF

25 DE FEBRERO DE 16:00 A 20:00

CURSO PRESENCIAL: SEDE PIMEF
IMPARTE: CRR MARKETING

Con este curso se busca practicar cada fase de la venta con
productos y servicios de cada participante, proponiendo los mas
adecuados a cada tipo de cliente y situacion. “Learning by doing”.
Ademas se podran asimilar las técnicas a utilizar para mejorar las
ventas y reforzar las actitudes y habilidades que conducen a la
excelencia en la atencion al cliente, fidelizandole.

« Detalles del servicio y asesoramiento de clientes.

« Tipologia de clientes y deteccion de necesidades.

» Fraseologia, argumentacion y tratamiento de
objeciones.

« Cierre. Vender experiencias Yy sensaciones para
recordar y compartir con amigos.

« Practicando el Up Selling y el Cross Selling
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FENT PIMEF

26 DE FEBRERO DE 16:00 A 20:00
CURSQO PRESENCIAL: SEDE PIMEF
IMPARTE: SARGANTANA MARKETING

En este curso, se abordara la importancia de las redes sociales en la
estrategia de marketing y como la inteligencia artificial puede potenciar la
efectividad en pequenas empresas. Los asistentes aprenderan los
conceptos basicos de redes sociales (Instagram, Facebook, X, TikTok,
Linkedin). Ademas, se exploraran aplicaciones practicas de inteligencia
artificial en la automatizacion de tareas, para gestionar mejor los tiempos
y encontrar soluciones efectivas.

- Estrategias efectivas en redes sociales.

« Uso de inteligencia artificial en estrategias
de marketing.

« Herramientas y plataformas de gestion de
redes sociales.

« Automatizacion de tareas con inteligencia
artificial.

« Analisis de datos y metricas para mejorar el
rendimiento.
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FENT PIMEF

4 DE MARZO

DE 16:00 A 20:00
CURSO PRESENCIAL: SEDE PIMEF
IMPARTE: SARGANTANA MARKETING

El objetivo de este curso es ayudar a los duefios de comercios locales en
Formentera a digitalizar sus negocios, optimizando procesos y
mejorando la eficiencia para ganar tiempo y ofrecer un mejor servicio a
sus clientes.

Los participantes aprenderan a utilizar herramientas digitales y
estrategias tecnologicas que les permitiran gestionar sus negocios de
manera mas efectiva y atraer a una mayor cartera de clientes.

« Introduccion a herramientas de gestion
de inventarios, finanzas y empleados.

. Utilizacion de herramientas para
automatizar tareas repetitivas, como la
facturacion y la gestion de citas.

« Comunicacion automatica a tus clientes.

« Creacion y gestion de programas de
fidelizacion para recompensar a los
clientes habituales y fomentar Ia
repeticion de visitas.
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FENT PIMEF

5Y 6 DE MARZO DE 16:00 A19:00
TALLER PRESENCIAL: SEDE PIMEF
IMPARTE: PACO PEREZ

Este taller vivencial pretende dar respuesta a las necesidades de
gestion emocional en el ambito empresarial. Diferentes factores
propios de la practica empresarial pueden provocar necesidades
inherentes a cualquier relacion humana. El mundo empresarial no esta al
margen de factores, como los conflictos interpersonales, la
desmotivacion, el estres, la ansiedad u otros factores emocionales.

De una manera practica-vivencial se acompanara a los asistentes a
entender las claves de los factores activadores de los conflictos y de
los aspectos emocionales y a la gestion de los mismos, ademas se
proporcionara a los asistentes herramientas para mejorar su calidad
de vida a traves de consejos y ejercicios practicos que pueden aplicar
en su dia a dia

. « Concepto de conflicto, estrés, gestion emocional.
« “Las infinitas maneras de ver los conflictos”.
L « “El origen de los conflictos®.
~~ « AB,C de los conflictos.
e . Estrés yansiedad.
~ ) ! + La coraza emocional.

{ « Motivacion y rendimiento.
« “El mapa del conflicto”.
- J - “Elanti-manual de estrategias”.
+ “Mundo-Emociones”
. « Tecnicas de comunicacion efectivas i afectivas.

» Técnicas de drenaje emocional.
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FENT PIMEF

7DE MARZO DE 16:00 A 20:00
TALLER PRESENCIAL: SEDE PIMEF
IMPARTE: CRR MARKETING

El objetivo de este taller es conocer las claves para integrar la igualdad

en los principios de gestion de las empresas dentro del marco de su
responsabilidad social.

Ademas ayudara a conocer las claves para la elaboracion de un Plan de
igualdad afrontando asi el cumplimiento de la normativa e impulsando la
cultura de igualdad dentro de la empresa.

+ Contextualizar la igualdad de
oportunidades entre mujeres y hombres en
la empresa.

« Conocer conceptos clave en materia de
igualdad y comprender el valor de la
gestion de la diversidad.

« Comprender el valor del Plan de Igualdad y
del Protocolo de prevencion del acoso en la
empresa.

&
=

=1
S

L |

Rul B |

Page 06




FENT PIMEF

10 DE MARZO DE 16:00 A 18:00
CURSO PRESENCIAL: SEDE PIMEF
IMPARTE: MANUEL VIGUIN

Se trata de una ponencia unica en donde se daran claves para comprar
inmuebles, crear patrimonio y rentabilizar el futuro.

« La importancia de cumplir con los
compromisos de pago para evitar que te
embarguen.

« Los conceptos importantes para participar
en subastas.

« Las 3 diferentes formas de invertir antes,
durante y después de la ejecucion.
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FENT PIMEF

10 DE MARZO DE 18:00 A 20:00
TALLER PRESENCIAL: SEDE PIMEF
IMPARTE: JAVIER LOPEZ

trabajes mas duro, trabaja mas inteligente.

» Claves para hacer crecer el ahorro de forma automatica

requiere constancia, tiempo e interés compuesto.

aprovechan las oportunidades de mercado.

Descubre como multiplicar tu dinero de forma segura y rentable" No

« Aprender como gestionar el dinero y alcanzar objetivos con el método que solo

« Dollar cost Average, aportacion para el ahorro a lo largo del tiempo donde se

Page 08




FENT PIMEF

11 DE MARZO DE 16:00 A 18:00
CURSO PRESENCIAL: SEDE PIMEF
IMPARTE: ARCO ABOGADOS

En esta ponencia se tratara unos de los principales problemas de la
empresa familiar, garantizar su continuidad. Se abordaria desde dos
perspectivas: la organizacion de la empresa familiar a traves del
protocolo familiar (instrumento juridico similar al pacto de socios) y la
planificacion de la sucesion en la empresa mediante los pactos
sucesorios. Ambas herramientas, combinadas desde un punto de vista
societario y fiscal, permiten asegurar orden y estabilidad tanto en la
empresa familiar como en el relevo generacional.

Aunqgue todos estos temas tienen un enfoque legal y
fiscal, la idea es presentarlos de manera practica y
basados en ejemplos reales de situaciones que
tratamos habitualmente en la practica profesional.
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FENT PIMEF

12Y 13 DEMARZO DE 17:00 A 20:00
CURSO PRESENCIAL: SEDE PIMEF
IMPARTE: CRR MARKETING

Los primeros minutos en una situacion de auxiio son de vital
importancia hasta la llegada de los servicios sanitarios, por este motivo
es fundamental la concienciacion social y la formacion. La desfibrilacion
temprana es la llave de supervivencia para el 80% de las paradas
cardiacas extrahospitalarias.

« Disminuir la mortalidad y las secuelas que
ocasionan las Paradas Cardiacas.

« Difundir las técnicas de Soporte Vital entre los
posibles “primeros intervinientes” familiares de
enfermos de alto riego y poblacion en general.

« Contribuir a impulsar estrategias dirigidas a la
desfibrilacion temprana.

» Facilitar la integracion de los “primeros
intervinientes” en la cadena de supervivencia.

« Difundir normas basicas para la prevencion de
la enfermedad coronaria y de la muerte subita
cardiaca.
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FENT PIMEF

14 DE MARZO DE 16:00 A 18:00

PRESENCIAL: SEDE PIMEF
IMPARTE: RAQUEL MARIA CORRAL

Descubrir el camino del emprendedor y los desafios que nos
encontramos en el proceso. Esta formacion proporciona consejos muy
importantes a tener en cuenta para los emprendedores y poder triunfar
en los proyectos profesionales.

Tener un plan, adaptarse a las circunstancias, medir las estrategias,
aplicar un metodo y aprender a gestionar las emociones en el mundo del
emprendimiento son los conocimentos que nos proporcionara este
Curso.

« Fundamentos del emprendimiento.
Identificacion de oportunidades.
Planificacion estratégica.
Ejecucion y gestion.

Marketing y crecimiento empresarial
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FENT PIMEF

17 DE MARZO DE 17:00 A 18:30
PRESENCIAL: SEDE PIMEF
IMPARTE: SERVICIOS PALAU

Formacion destinada a instaladores, ingenierias, constructores y
arquitectos.

« Acumulacion:
Exposicion de las distintas alternativas disponibles, considerando su disposicion
en superficie, su instalacion enterrada, los casos de limitacion de espacio y los
equipos que ofrecen soluciones integrales "todo en uno'.

« Depuracion:
Comparativa entre fosas sépticas y equipos de oxidacion total. Se realizara una
revision de la normativa vigente y se exploraran las diversas opciones presentes
en el mercado.

 Reutilizacion y potabilizacion:
Presentacion de los equipos mas destacados para la reutilizacion de agua de
mar, aguas grises Yy aguas depuradas, junto con las normativas aplicables,
ejemplos de instalaciones y diagramas de principio.
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